المبحث/التربية المهنية – العاشر                   بسم الله الرحمن الرحيم                المدرسة/ 

 الوحدة:   1  +2                                       نموذج تحليل المحتوى                    معلم المادة 


	الوحدة
	المصطلحات والمفاهيم
	الحقائق والاراء
	المهارات
	القيم والاتجاهات
	المبادىء والنظريات

	حديقة الازهار 

فن

البيع


	نباتات الزينة

النظام الهندسي

مقياس الرسم

محور التصميم

النباتات الحولية

تكثيبر النبات

تدعيم النبات

الابصال الصيفية

الابصال الشتوية

التطعيم

التقليم

البيع
التوزيع

الوسطاء

تجار التجزئه

تجار الجملة

التسعير

البيع على الحساب

البيع ببطاقات التسليف

الترويج

مندوبوا المبيعات

السلع الطارئه

الزبون

حماية المستهلك

خدمة الجمهور

الاحتكار
	للحدائق تأثير كبير في البيئة في تلطف الجو وتنقي الهواء وترفع نسبة الاكسجين

من اشكال نظم تنسيق الحدائق هو النظام الهندسي والنظام الطبيعي

من اهم اساسيات نصميم الحدائق هو مقياس الرسم ومحور التصميم

والتناسب 

من اهم اعمابل الخدمة لنباتات الزينة هي عمليات الري والتقليم والتطعيم وغيرها

الهدف الرئيسي من البيع هو الربح
هناك صفات شخصية وخلقية ومعرفية لابد ان تتوفر عند البائع

من مسالك التوزيع البيع المباشر وعن طريق الوسطاء والبيع المباشر

يتم تحديد السعر بناءا على عوامل السوق (العرض والطلب)

من اهم وسائل الترويج الصحف والمجلات والاعلانات الإذاعية

من اهم اصناف الترويج للمبيعات:مندبوا المبيعات والتجار والمستهلكون

من اهم اخلاق البيع عدم اخفاء السلع ( الاحتكار)

	يتعرف الطال بعلى انظمة تنسيق الحدائق 

يختار الادوات والمواد اللازمة لانتاج التجهيزات اللازمة لانتاج نباتات الزينة

يجري عمليات اكثار لنباتات الزينة 

يجهز الرض الحديقة 

يميز بين نباتات الزينة

يزرع نباتات الزينة 

يقدم عمليات الخدمة اللازمة لنباتات الزينة
يدرك الطالب الهدف الرئيسي للبيع 
يعطي الطالب امثلة حول اهم الصفات التي لابد للبائع الإتصاف بها (شخصية-سلوكية-معرفية)

يوضح الطالب اهم عوامل نجاح البائع

يميز الطالب بين مسالك التوزيع

يعدد الطالب اهداف التسعير وكيفية تحديده

يذكر الطالب اهم وسائل عملية الترويج

يشرح الطالب الاولويات الواجب اتباعهاعند عرض المنتجات

يوضح الطالب اهم طرق التواصل مع الزبائن والاستمرار معهم

يبين الطالب دور جمعيات حماية المستهلك

يحدد الطالب القواعد العامة في العمل البيعي


	تنمية الاتجاهات الايجابية نحو العمل الزراعي 

يقدر الطالب اهمية نباتات الزينة في الحفاظ على البيئة 

ينمي الطالب حب العمل والتعاون
الجماعي 

تنمية الاتجاهات الايجابية نحو مهنة البيع واهميتها 
توعية الطلبة بمتطلبات الحياة الاقتصادية والاجتماعية
غرس حب التعاون والعمل الجماعي لدى الطلبة
	قال الرسول ص:
اذا قامت الساعة وكان في يد احكم فسيلة فليزرعها 

للنباتات دور كبير في تلطيف الجو واعطاء المنظر الجمالي للبيئة 

قال تعالى :واحل الله البيع وحرم الربا
قال الرسول (ص):افضل الكسب عمل الرجل بيده وكل بيع مبرور

نهى الاسلام عن الغش والربح الفاحش وعن الاحتكار




